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Cinco claves para entender como actiia
una empresa en Concurso de Acreedores

omo, por desgracia,
era de esperar, Glti-
mamente han empe-

zado a aparecer en el Sector
los primeros casos de empre-
sas importantes que han pre-
sentado.concurso de acree-
dores. Todos hemos seguido
con interés las noticias real-
cionadas con estos temas, Sin
embargo, he notado que
existe un cierto desconcierto
sobre cémo interpretar por
qué las empresas en concur-
50 actian como lo hacen.

Por ello mismo, desde mi ex-
periencia como Abogado y
Administrador Concursal,
me ha parecido importante
dar algunas claves que espero
puedan ser de utilidad para
la dificil labor de interpretar
qué pasa con una empresa en
concurso, y qué hacer si he-
mos tenido la desgracia de
ser acreedores de la misma.
No pretendo tener todas las
respuestas, ni mucho menos,
pero si poner mi “granito de
arena” para ayudar a orien-
tarse en estos convulsos
tiempos.

1°.- Ningtin concursado
cuenta toda la verdad pero
no necesariamente lo que
dice es siempre es mentira

La primera cuestién que
debe quedar clara, es que cast
todos los concursados man-
dan un mensaje de que la
empresa puede continuar, y
lo cierto es que ello s6lo es
cierto en una minoria de ca-
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sos. Lo que no quiere decir
que sea mentira siempre. Por
ello, el concursado que real-
mente quiere continuar, debe
ser consiciente de que tiene
por delante una importante
labor de comunicaciény de
mantener la credibilidad
frente a sus acreedores y
clientes. Lo que en mi opi-
nién, s6lo se consigue desde
la transparencia méxima,
ofreciendo informacién a
todo el que la pida.

20.- Rapidez, pacienciay
constancia

En todo caso, lo mds impor-
tante es la rapidez, esto es,
valorar nuestra posicién
como concursado (hasta qué
punto soy viable y quiero
que los demds lo crean asf) o
con respecto a dicho concur-
sado (cudnto me deben, cud-
les son las posibilidades rea-
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El concursado que
realmente quiere
continuar, debe ser
consiciente de que
tiene por delante una
importante labor de
comunicacién y de
mantener la
credibilidad frente a
sus acreedores y
clientes

les de que pueda cobrar,
cudnto estoy dispuesto a lu-
char por cobrar...) y tomar
una decisién rdpida.

30,- Las relaciones con la Ad-
ministracion concursal

Para ello, la fuente més fiable
es dirigirse a los Administra-
dores concursales, que son
los tinicos en condiciones de
poder investigar la realidad
del concur§ado. Lo cierto es
que en muchos casos, esta [a-
bor no es fécil porque la Ad-
ministracién concursal a ve-
ces no es muy receptiva a las
peticiones de los acreedores.
Pero aqui es donde intervie-
ne la paciencia y la constania
que requiere cualquier acree-
dor que no quiera confor-
marse con aceptar el impaga-
do de lo que un concursado
le deba.

4°- ;Dénde buscar? El afio
anterior a la declaracion de
concurso
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Para tomar la dificil
decisién de si vale la
ena luchar, lo miés
mmportante es saber

si se va a poder

cobrar algo. En este

sentido, el mayor

consejo que puedo

dar es que “no
odemos fiarnos de
as apariencias”

Para tomar la dificil decisién
de si vale la pena luchar, lo
mds importante es saber si se
va a poder cobrar algo. En
este sentido, el mayor conse-
jo que puedo dar es que “no
podemos fiarnos de las apa-
riencias” Aunque una em-
presa concursada presente
un patrimonio casi inexis-
tente, ello no quiere decir
que sea necesariamente asi,
ya que existen las llamadas
acciones de reintegracion
que pueden permitir que al-
gunos bienes “que se han
perdido por el camino”, pue-
dan volver al patrimonio del
concursado. En este sentido,
el periodo mds critico son
entre 6 y 12 meses antes dela
presentacién del concurso,
aunque la Ley favorece inves-
tigaciones de hasta 24 meses.
Y lo mismo cabe decir del
caso contrario, por mucho
que se alegue ser “hipersol-
vente” eso no debe tranquili-
zarnos en absoluto.

5¢,- Saber cudndo perder y
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El periodo mas critico
son entre 6 y 12 meses
antes de la presentacién
del concurso, aunque la
Ley favorece
investigaciones de hasta
24 meses. Por mucho

ue se alegue ser
“hipersolvente” eso no
debe tranquilizarnos en
absoluto

cudndo no rendirse

Para finalizar, quizés el prin-
cipal consejo que podemos
dar es que hay que evitar tan-
to el victimismo y pesimis-
mo como dejarse llevar por
el enfado y las ganas de “ha-
“cer pagar al concursado” el
dafio que nos ha hecho. Ni es
cierto que los concursados
“se salgan siempre de rosi-
tas” pero s que es cierto que,
si han preparado bien el con-
curso, no es facil conseguir
algiin tipo de recobro. Por
ello, el elemento clave debe
ser cudnto nos deben, y, si no
es mucho, qué posibilidades
tenemos de coordinarnos
con otros acreedores para
defender las pocas o muchas
posibilidades de cobrar que
se tengan dentro del concur-
0.

En fin, que aunque las “aguas
bajan revueltas” es impor-
tante “no perder el Norte” y
saber navegar en tiempos di-
ficiles.

L ROMPEOLAS

Por Enrique Hormigos

i

Compra por internet un ordenador
de 1.400 pavos y recibe en su
propio domicilio un "equipo"

compuesto por:

- Un saco de garbanzos
- Una tableta de turron.
- Un monton de tuberias.
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