Marta Navarro

26 Expansion Martes 7 febrero 2012

MEDIO CENTENAR DE ABOGADOS Y ECONOMISTAS. José Maria Michavilay Angel Acebes lideran este nuevo bufete con profesionales de cinco firmas que se unen al proyecto. En

uridico

LA LEY

grupo Wolters Kluwer

TpeTletatet

8

3K
588

laimagen, el conjunto del despacho en seis oficinas, donde destacan ademés de Michavila y Acebes, los otros 13 socios: Alfonso Trias de Bes, Gonzalo Trfas de Bes, Jorge Vidal Quadras,
Eusebio Pujol, Carlos Salinas, Sara Recatala, Alberto Pérez Solano, Soffa Acufia, Francisco Fenoy, Lucas Fernandez de Bobadilla, Manuel Guardiola, Demetrio Madrid y Hans Freiherr.

Michavila y Acebes fundan MA -
Abogados con 50 profesionales

ENTREVISTA JOSE MARIA MICHAVILA Y ANGEL ACEBES Socios directores de MA Abogados / | 05 dos exministros de
Justicia fundan un bufete de abogados 'senior’ al unir cinco firmas repartidas por el territorio espafiol.

José M2 Lépez Agtindez/

Carlos Garcia-Le6n. Madrid

MA Abogados, el despacho
que han fundado los exminis-
tros de Justicia José Maria
Michavila y Angel Acebes,
cuenta con cincuenta y dos
profesionales, entre ellos
quince socios, repartidos por
seis ciudades espanolas des-
pués de haber aglutinado a
cinco firmas. Nacen con lavo-
cacion de apoyar juridica-
mente en su internacionaliza-
cion a la pequena y mediana
empresa y tienen especialis-
tas en todas las ramas del De-
recho.

En una entrevista con EX-
PANSION, Michavila (Ma-
drid, 1960) v Acebes (Avila,
1958) desgranaron ayer su es-
trategia en el sector y sus
perspectivas de crecimiento.
" Ambos se conocieron antes
como abogados que como po-
liticos, en la década de los
ochenta, y tenfan claro que lo’
suyo “era volver al ejercicio
de la abogacia”. Los dos han
ocupado Importantes cargos
institucionales desde su mili-
tanciaen el Partido Popular, y
han compartido la experien-
cia de ocupar la cartera de
Justicia, “El ministerio te da
una perspectiva privilegiada
del Derecho y te dota de un
profundo conocimiento del
mundo juridico”; aseguran.

La nueva firma, partiendo
de equipos en Madrid y Valla-

José M2 Michavila y Angel Acebes el

dolid, ha integrado a cinco bu-
fetes en el proyecto: Trias de

Bes y Vidal Quadras Aboga-

dos (Barcelona); Salinas Legal
y Tributario (Valencia); Altius
Abogados (Sevilla); BDR Es-
tudio Legal (Palma de Mallor-
ca) y el antiguo MA Abogados

n la sede madrileha del nuevo despacho MA Abogados.

(Madrid y Valladolid). Dispo-
nen tras la fusion, de 52 letra-
dos y economistas, la gran
mayoria, un 80% de la planti-
11a, con mas de 15 afios de ex-
periencia en la profesion (lo
que equivale a que predomine
el perfil senior), a los que se

iran sumando mas recursos

hiimanos con un tope no muy
superior a cien abogados. Se-
gun explican Michavila y
Acebes, “esta dimension nos
permite a la direccién cono-
cer todos los clientes vy los
equipos gue estdn llevando

“Queremos construir una firma de abogados latinoamericana™

Michavila y Acebes explican
gue “nacemos con vocacion
de apoyar ala Pyme ensus
estrategias de renovacion,
fortalecimiento, crecimiento e
intemacionalizacion. Hemos
detectado que ahoramas que
nunca las empresas espafiolas
necesitan salir fuera de Espafia
y quieremos acompanarles

fuera en sus exportaciones’;
explican. Por el moimento, la
firma ya tiene ur acuerdo en
Meéxico con el despacho
Quijano Asociados pero los
dos socios directores afirman
que “"estamos creandouna
serie de relaciones con olros
paises como Colombia o Pert,
porque queremos construir

una firma de abogados
Latinoamericana’. De hecho,
va estatrabajando en Madrid
un socio de Quijanc Abogados,
lo quie se ha previsto para un
periodo de dos afios,
“precisamente para estrechar
la relacion, no como una
simple relacion de despacho
amigo’.

los asuntos”. Aseguran ade-
mas que “en nuestro despa-
cho el cliente siempre estara
asesorado por un profesional
senior”,

Los dos expoliticos dedica-
ran casi todo su iempo profe-

~ sional aliderar y desarrollar el

bufete, aunque explican que
“se ha creado un consejo de
direccion ~tras constituir la
sociedad ante notario— que
sera quien lleve la coordina-
cion del dia adiadel despacho
v en cada una de las sedes los

socios locales son los que diri-

giran las oficinas”.

Especializacion

El perfil caracteristico de la '

firma es, tal y como puntuali-
zan, “de una altisima cualifi-
cacion y de una profunda es-

pecializacion en cadauno de

los abogados®. El objetivo
que se persigue con este
planteamiento es que “los
clientes tengan la absoluta
garantia de que son profesio-
nales con una enorme prepa-
racion y experiencia en la
materia que se adjudica al
equipo que trabajara con el
cliente”,

“Dentro de lo desoladora
que esta siendo la crisis, hay
razones consistentes para la
esperanza y una de ellas es
que ¢l emprendedor espatiol
ha sabido adaptarse y desde
2008 hasta ahora lo que ha
crecido en Espafia son las ex-

portaciones”, sefialan. “Es ahi

donde nosotros pensamos
que hay un capitulo impor-
tante, tanto en nuestro pais
comoen el exterior”.

Areasde practica
FEl asesoramiento de la nueva
firma abarea practicamente
todas Ias ramas del Derecho,
si bien se pueden destacar las
areas de Banca, Mercantil,
Empresa Familiar, Financia-
cion de Proyectos, Propiedad
Intelectual, Regulatorio y Fis-
cal. Algunos clientes son, por-
ejemplo, Royal Bank of Cana-
da, BBVA o el fondo de in-
fraestructuras de JP Morgan.
‘Para MA Abogados lo prio-
ritario ahora es definir el futu-
romodelo de despacho y den-
tro de sus planes se encuentra
su expansion hacia regiones
como Canarias, Galicia o el
Pais Vasco. La firma tiene un
perfil que trasciende del mero
modelo de boutique, y por su
dimension se asemeja mas al
modelo de bufete de tamano
mediano.
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